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E/’ VERTRAGS-MANAGEMENT

Risikoreduzierung, finanzielle Optimierung
& Produktivitatssteigerung
durch digitales Vertragsmanagement. 19. Mai 2020 | 10:00 Uhr
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e Alle Teilnehmer sind Fragen

stummageschaltet.

* Fragen konnen jederzeit im
Chatfenster gestellt
werden.

Haben Sie Frageq?

b
%
*

e Die Prasentation und die
Aufzeichnung werden im
Nachgang zur Verfiigung
gestellt.

Mitarbeitern Frage stellen

Senden
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Mit unseren Werten definieren wir unseren Anspruch an uns selbst,
sowie gegenuber unseren Kunden und Partnern.
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Agenda

1. Der Vertragslebenszyklus.

Probleme & Herausforderungen im klassischen Vertragsmanagement.
Einsatz einer Vertragsmanagementlosung.

Live Demo

ok N

Mehrwerte des Digitalen Vertragsmanagement.
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Der Vertragslebenszyklus
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Verhandlung

Kindigung /

Verlangerung Erstellung

Vertragslaufzeit Prifung & Freigabe

Unterzeichnung
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von VERHANDLUNG bis ABSCHLUSS

Verhandlung

* Lange Bearbeitungszeit durch unklare Genehmigungsprozesse.

Erstellung * Versaumnis von Fristen oder anderen Vertragsoptionen

— «  Altere Versionen von Dokumenten gehen durch mehrfache Uberarbeitung verloren

PHASE 1

* Ungleicher oder fehlender Informationsstand und Gesamtuberblick
Prifung &

Freigabe * Moderne Geschaftsanforderungen werden nicht erflllt: z.B. globaler Zugang auf Geschaftsdaten
ist nicht gegeben; Nutzung von mobilen Geraten nicht moglich; digitale Unterzeichnung von
Vertragen nicht moglich

SIEPEEITI Y Vertragserstellung:

* Manuelles Abheften und Archivieren

* Wenn verschiedene Personen Teile zu einer Vereinbarung beitragen, bringt dies
Schwierigkeiten bei der Zusammenfuhrung ihrer Arbeitsergebnisse mit sich

Vertragslaufzeit

* Nichteinhalten der gesetzlichen Vorschriften und inhaltliche Risiken

Kindigung /
Verlangerung
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Verhandlung

Erstellung

Priifung & nach ABSCHLUSS
Freigabe

* Einnahmeverluste durch die Berechnung zu geringer Beitrage fiir Leistungen / fehlerhafte

Bepreisung o.a.
Unterzeichnung —

Suchkosten

* Nichteinhaltung vertraglicher Verpflichtungen

Vertragslaufzeit Umsatzverlust durch verpasste Termine: Verpassen von Chancen, Strafgebihren bei verpassten

Kindigungsfristen

PHASE 2
[}

. * Informationsmangel fihrt zu teuren, ungewollten Vertragsverlangerungen
Kindigung / _

Verldngerung * Keine Performancemessung
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Verhandlung

Erstellung

Prifung &
Freigabe

Unterzeichnung

nach BEENDIGUNG

Vertragslaufzeit

* Nachvertragliche Verpflichtungen

Kindigung / * Information des Unternehmens Uber die Auflosung des Vertragsverhaltnisses

Verl3 . :
SRR Andere Abteilungen des Unternehmens verwenden noch Komponenten des stornierten Produkts

oder der stornierten Dienstleistung

PHASE 3 |
[}
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Fachabteilung Rechtsabteilung Controlling

* Vertragsverhandlung e Prifung von Vertragsrisiken e Zugriff auf Zahlen,
Vertragen auf identifizieren und Daten und Fakten
* Vertrag erstellen e . -
Rechtsguiltigkeit eliminieren gewlnscht
* Sicherstellen, dass * Vertragsinformationen
die richtigen Vertrage fur schnellen Zugriff
versendet werden aufbereiten

60% der Unternehmen verwalten Vertragslaufzeiten manuell

Mehr als jedes 10. Unternehmen hat dadurch bereits finanzielle Verluste erlitten

Verlust von 9,2% der jahrlichen Umsatze aufgrund unzureichendem Vertragsmanagement

Studie der IACCM, 2013
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Konkrete Vorteile
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VERTRAGSERSTELLUNG

 Vorlagenbibliothek mit den stets aktuellsten Versionen

* Alle Informationen werden zentral an der gleichen Stelle abgelegt

* Jeder greift auf den gleichen Informationsstand zu und bekommt die
gleichen Inhalte

» Zentrale Verwaltung von Fristen und Zahlungen
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GENEHMIGUNGSPROZESS

 Automatisiert und mit Workflow-Struktur
Erhohte Durchlaufzeit

Vereinbarungen und Aktualisierungen werden zentral gespeichert und
sofort umgesetzt

Eskalationsmanagement, Benachrichtigungen, Warnungen

Revisionssichere Archivierung




LIVE DEMO

UBERBLICK VERTRAGSERSTELLUNG
GENEHMIGUNGSPROZESS REPORTING



Zusammenfassung: lhr Mehrwert
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* Ganzheitliche Unterstutzung Uber den gesamten Lebenszyklus hinweg
* Transparente Verwaltung von Vertragen jeder Art

» Zentrierung aller Aktivitaten

« Alle Aufgaben kommen zentral zusammen und kdnnen abgegeben oder zugearbeitet
werden

 Integration in viele Anwendungen und ERP Systeme = gebltindelte Informationen auf
nur einer Oberflache

« Keine Fristenversaumnisse dank mehrstufiger Fristenkalender und Eskalationsmechanismen
» Zeitersparnis durch schnelles Auffinden von Informationen und Dokumenten

* Einfache, intuitive Bedienung dank webbasierter, flexibler Losung

 Individualisierbarkeit der Anwendung und Benutzeroberflachen

e Compliance-Konformitat und Sicherheit
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Mein Service fir Sie:

* Analyse lhres Bedarfs
* Implementierung / Kick-Off

* Produktschulungen in Ihrem Haus oder
via Webcast

Maximilian Munkert
intex Consultant

m.munkert@intex-online.de




VORSCHAU

ELEKTRONISCHE
BEDARFSANFORDERUNG

Zu besten Konditionen einkaufen.
Prozesse & Workflows optimieren.

Den Einkauf beschleunigen. 26. Mai 2020 | 10:00 Uhr




